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Świadome zarz ądzanie ryzykiem – szans ą 
na ograniczenie kosztów.
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Prezentacja produktowa
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Krzywa czasowa dostawy pr ądu powi ązanej z dat ą.

Cena rynkowa 
PLN/MWh

t

Data zawarcia umowy     = 

MW

t

Przykład:
Czas dostawy 01.01.-31.12.2010

Okres dostawy pr ądu

Dlaczego nie 
dokonałem 
zakupu w 

tym czasie?Dlaczego nie 
dokonałem 
zakupu w 

tym czasie?

Dlaczego nie 
dokonałem 
zakupu w 

tym czasie?

01.01.2009

31.12.2009

Przykład
15.11.2009Data zakupu energii

Jak kupujemy energię elektryczną - sytuacja bieŜąca.
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Jakie są efekty dotychczasowej strategii?

tariff level

Koszty energii 
na 

kontrakcie
terminowym 

mniejsze 
o 1,8 mln 

dla 
uśrednionego 

Klienta
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Krzywa czasowa dostawy pr ądu powi ązanej z dat ą.

Cena rynkowa 
PLN/MWh

t

Data zawarcia
umowy  

MW

t

Przykład:
Czas dostawy 01.01. -31.12.2010

Okres dostawy pr ądu

31.12.2009

Przykład
30.05.2009

Data zakupu energii

Jak moglibyśmy kupować energię.

Przykład
15.02.2009
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Produkty VSP

Produkty VSP

Produkty VSP oznaczają dla Klienta bezpieczeństwo 
planowania od chwili zawarcia umowy.

• Terminowy Kontrakt Komfortowy

• Terminowy Kontrakt Transzowy

• Zarządzanie Portfelem Klienta
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Terminowy Kontrakt Komfortowy - Opcja zapewnienia ceny   

tt

Marktpreisverlauf

Entwicklung des Index 
+
offene Position B2B

€/MWh

Vereinbarte
Save -budget

Grenze

tt

Marktpreisverlauf

Entwicklung des Index 
+
offene Position B2B

€/MWh

Vereinbarte
Save -budget

Grenze

t

Marktpreisverlauf

Entwicklung des Index 
+
offene Position B2B

€/MWh

Vereinbarte
Save -budget

Grenze

t

Vereinbarte
Take profit -Grenze

Marktpreisverlauf

Entwicklung des Index 
+
offene Position B2B

€/MWh

t

Vereinbarte
Take profit -Grenze

Marktpreisverlauf

Entwicklung des Index 
+
offene Position B2B

€/MWh

Cecha:  W trakcie okresu ustalania ceny rynek umoŜliwia Klientowi zapewnienie ceny 
korzystnej z jego punktu widzenia („cena poŜądana”). 
Dodatkowo moŜna wprowadzić ograniczenie indeksowanej ceny maksymalnej
(„granica wytrzymałości”).

Kontrakt Komfortowy

Rozwój indeksu 
+

otwarta pozycja B

Krzywa ceny rynkowej

Uzgodniona 
granica 
„save

budget”

Uzgodniona granica 
„take budget”

Krzywa ceny rynkowej

Rozwój indeksu 
+

otwarta pozycja B2B

Korzy ść:
W przypadku, gdy indeks osiąga dolną wzgl. górną granicę, pozostała ilość nabywana jest 
po aktualnej cenie kolejnego dnia ustalania ceny. 

Uzgodniona 
granica „take budget”

PLN/MWh PLN/MWh

Cena 
optymalna

01.09.09 31.03.09 31.12.0901.01.0924.06.09
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Kontrakt transzowy

powrót

Cecha:  Planowany wolumen dzielony jest na mniejsze  porcje, zakup energii nast ępuje 
stopniowo na zlecenie Klienta

Kontrakt transzowy

Korzy ść: Zmniejszenie ryzyka podj ęcia bł ędnej decyzji zakupowej,
cena bli Ŝsza realiom rynkowym 
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Kontrakt indeksowy

powrót

Kontrakt indeksowy

Cecha:  Zakup energii następuje stopniowo - dzień po dniu - po transparentnej cenie 
z rynku giełdowego

Korzy ści: Brak spekulacji przy decyzjach zakupowych, Cena w 100% odzwierciedlająca 
cenę rynkową
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Baza

Piki

SPOT / RB

Vattenfall
Sales Poland

Klient
Produkt, Wolumen, optymalna cena

Produkt, Wolumen, Cena

Zarządzanie portfelem zakupowym Klienta
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Zakup energii mo Ŝe mieć róŜnorodny charakter ���� KaŜda z form kryje szanse …..

10

Zakup Energii

Bezpieczeństwo planowania 
kosztów wraz z 

zawarciem umowy?

� Zakup produktów na kolejny rok kalendarzowy 
odbywa się między zawarciem umowy i 
początkiem zaopatrzenia w przeciągu bieŜącego 
roku zgodnie z rozwojem rynku hurtowego 

� Klient określa daty zakupu porcji energii (od 
„codziennie automatycznie” do „indywidualna 
decyzja Klienta”).

� MoŜe być połączony z działaniami w celu 
zabezpieczenia ceny.

Konieczność bezpieczeństwa 
planowania dopiero na krótko przed 

początkiem dostawy?

Zakres bilansowania u klienta?

Indywidualna umowa 
serwisowa Klienta

NIE

NIE

TAK

Zarządzanie 
portfelem 

zakupowym 
Klienta

Kontrakt 
Transzowy/
Indeksowy

Komfortowy 
Kontrakt 

Terminowy

TAK

TAK

NIE

� Udział energii w cenie zaopatrzeniowej ustalany 
jest przy zawarciu umowy.

� Ustalenie wolumenu z tolerancją X% w 
momencie zawarcia umowy

� Klient ma bezpieczeństwo planowania 
wysokości ceny.

� Ale jednocześnie traci szansę, gdyby w 
przyszłości cena spadła.

� Produkt moŜna wzbogacić opcją poszukiwania 
optymalnej dla Klienta ceny.

� Klient definiuje strategię zakupów.
� Wynikowe koszty zakupu (rynek  spot + ewent. 

wyrównanie bilansu) zostają przekierowane
bezpośrednio na Klienta.

� Ceny energii – uśredniona cena z dokonanych 
transakcji + opłata serwisowa
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Dziękuję za uwagę.

2008-12-11


