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Zakup – dlaczego ?; kiedy?; jak ?;

Dlaczego ?
• Oszczędność,

• Wygoda,

• Bezpieczeństwo,
• Przewidywanie,

Kiedy ? 
• W odpowiednim momencie

Jak ?
• Bezpiecznie

Zakup jako element zarządzania polega na zarządzaniu zewnętrznymi zasobami firmy 
w taki sposób, aby zaopatrzenie w produkty, usługi, umiejętności i zasoby wiedzy –
niezbędne do funkcjonowania organizacji oraz do zarządzania jej czynnościami 
podstawowymi i wspierającymi – było zapewnione na najlepszych warunkach.

krzysztof.musialak@vattenfall.pl
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Zakup energii elektrycznej  – jak ?; kiedy ?; za ile?

krzysztof.musialak@vattenfall.pl

Co z  cenami ?Co z  cenami ?

Jakie produkty ?Jakie produkty ?

Kiedy i w ilu transzach ?Kiedy i w ilu transzach ?

Co z profilem ?Co z profilem ?
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Kalkulacja ceny / Etap 1
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piotr.golebiowski@vattenfall.pl

Prawdopodobie ństwo poniesienia wy Ŝszego 
kosztu zabezpieczenia ni Ŝ wkalkulowany w cen ę
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Cena sprzeda Ŝy komponenty
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CECHY GŁÓWNE:
• Stopniowe zabezpieczenie zapotrzebowania,
• Śledzenie zmienno ści cen / optymalizacja,
• Niskie ryzyko rynkowe
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Generalny zakres produktów MEGA

krzysztof.musialak@vattenfall.pl

Podpisanie ramowej umowy ( bez wyznaczenia daty końcowej ) umoŜliwiającej  zakup
energii elektrycznej od 0 % do 100 % rocznego zapotrzebowania

MoŜliwe scenariusze:

• 100 % rocznego zapotrzebowania w jednej transzy  - Kontrakt „TGC”  (Terminowy Gwarancją Ceny )

• 0 < X % =< 100 % rocznego zapotrzebowania w kilku transzach  - Kontrakt „CALL&FIX” 

• Zakup po rekomendacji Sprzedawcy

• Zamknięcie pozycji kiedy cena rynkowa = cena akceptowalna przez Klienta

• Własne doświadczenie wsparte narzędziem udostępnionym przez VSP do analizy 
notowań rynku hurtowego

• 0 % rocznego zapotrzebowania – Kontrakt „SPOT”   

• Własne doświadczenie wsparte narzędziem udostępnionym przez VSP do analizy 
notowań rynku hurtowego i rekomendacji Sprzedawcy
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Aktywne Zarz ądzanie – Produkt CALL & FIX

Podstawowe warunki produktu Call & FiX

• Termin zawarcia min ½ roku 
• Termin ostatniej transzy 30 dni przed fizyczn ą dostaw ą
• Wolumen 200 GWh <roczne zapotrzebowanie>5GWh

– Wolumen transzy: 10 MW/BL<energia transzy>1 MW/BL 
– Liczba transz: max 4
– Częstotliwość transz 1 wywołanie/ tydzień,

• Sposób planowania: profil
• Sposób zakupu: 

– Transze roczne standardowe produkty: base ;peak
– Otwarta pozycja Oferta/SPOT
– Nie zakontraktowana transza Oferta/SPOT

• MoŜliwo ść zakupu w cało ści w jednej transzy

krzysztof.musialak@vattenfall.pl
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Aktywne Zarz ądzanie – Produkt CALL & FIX

krzysztof.musialak@vattenfall.pl

BASE

Profil zuŜycia na produkt hurtowy    

10%

20%

30%

40%

50%

60%

70%

80%

90%

100%

0%

1 2 3 4 5 6 7 8 9 10 11 12 13 14 15 16 17 18 19 20 21 22 23 24

godziny

otwarta pozycja

otwarta pozycja

otwarta pozycja
LONG

otwarta pozycja
LONG

otwarta 
pozycjaotwarta pozycja                       „SHORT”



© Vattenfall AB

Aktywne Zarz ądzanie Call&FIX – metodyka zabezpieczenia
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Aktywne Zarz ądzanie – Produkt CALL&FIX

CO UMOśLIWIA 
WYBÓR „CALL & FIX” ?

Korzystny cenowo dost ęp do rynku hurtowego,

Poszukiwanie zorientowane na rynek,

Przejrzysto ść cen za administracj ę i energi ę,

Aktywne ustalanie momentów zakupu energii.

Sprawd ź to!

krzysztof.musialak@vattenfall.pl

CO TO OZNACZA?

To Ty okre ślasz cen ę zakupu, 

My poszukujemy energii, 

Ty  zabezpieczasz Twój portfel zakupowy.  

Co z profilem ?Co z profilem ?

Co z  cenami ?Co z  cenami ?

Jakie produkty ?Jakie produkty ?

Kiedy i w ilu transzach ?Kiedy i w ilu transzach ?

Co z profilem ?Co z profilem ?

Co z  cenami ?Co z  cenami ?

Jakie produkty ?Jakie produkty ?

Kiedy i w ilu transzach ?Kiedy i w ilu transzach ?
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Dziękuje za uwag ę.

Krzysztof Musialak

Vattenfall Sales Poland Sp. z o.o.

Tel. +48 32 303 56 09

Email: krzysztof.musialak@vattenfall.pl

krzysztof.musialak@vattenfall.pl


