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Zakup — dlaczego ?; kiedy?; jak ?;

Zakup jako element zarzadzania polega na zarzadzaniu zewnetrznymi zasobami firmy
w taki sposob, aby zaopatrzenie w produkty, ustugi, umiejetnosci i zasoby wiedzy —
niezbedne do funkcjonowania organizacji oraz do zarzgdzania jej czynnosciami
podstawowymi i wspierajgcymi — byto zapewnione na najlepszych warunkach.

Dlaczego ?

* Oszczednose,

* Wygoda,

* Bezpieczenstwo,
* Przewidywanie,

Kiedy ?
« W odpowiednim momencie

Jak ?
* Bezpiecznie
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Zakup energii elektryczne] — jak ?; kiedy ?; za ile?
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Cena sprzeda zy komponenty
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Produkty z ograniczeniem cenowym

Zapotrzebowanie
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Generalny zakres produktow MEGA

Podpisanie ramowej umowy ( bez wyznaczenia daty koncowej ) umozliwiajgcej zakup
energii elektrycznej od 0 % do 100 % rocznego zapotrzebowania

Mozliwe scenariusze:
¢ 100 % rocznego zapotrzebowania w jednej transzy - Kontrakt ,TGC" (T minowy Cwarancia Ceny)
* 0< X% =<100 % rocznego zapotrzebowania w kilku transzach - Kontrakt ,CALL&FIX”

» Zakup po rekomendacji Sprzedawcy

« Zamkniecie pozycji kiedy cena rynkowa = cena akceptowalna przez Klienta

* Wiasne doswiadczenie wsparte narzedziem udostepnionym przez VSP do analizy
notowan rynku hurtowego
* 0 % rocznego zapotrzebowania — Kontrakt ,SPOT”

* Wiasne doswiadczenie wsparte narzedziem udostepnionym przez VSP do analizy
notowan rynku hurtowego i rekomendacji Sprzedawcy
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Aktywne Zarz gdzanie — Produkt CALL & FIX

Podstawowe warunki produktu Call & FiX

e Termin zawarcia min ¥z roku
* Termin ostatniej transzy 30 dni przed fizyczn g dostaw g
* Wolumen 200 GWh <roczne zapotrzebowanie>5GWh
—  Wolumen transzy: 10 MW/BL<energia transzy>1 MW/BL
— Liczba transz: max 4
—  Czestotliwosc transz 1 wywotanie/ tydzien,
¢ Sposob planowania: profil
* Sposotb zakupu:
— Transze roczne standardowe produkty: base ;peak
— Otwarta pozycja Oferta/SPOT
— Nie zakontraktowana transza Oferta/SPOT

Mozliwo s¢ zakupu w cato sci w jednej transzy
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Aktywne Zarz gdzanie — Produkt CALL & FIX

Profil zuzycia na produkt hurtowy
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Aktywne Zarz gdzanie Call&FIX — metodyka zabezpieczenia

60 MW

50 Mw

40 MW 4

30 MW

20 MW

10 Mw

0 mw

/ Profil
| Va Zabezpieczenie
‘ ‘ / docelowe
ERRRREREN ||u‘wm 7
L il o

2010

Lata vIKwartahf vIMiesia_cE vIDni vIData vl

© Vattenfall AB

CallOut
4

CallOut
2

CallOut
1

Przyktad

>

praktyczny

VATTENFALL '_

-



Aktywne Zarz gdzanie — Produkt CALL&FIX

CO TO OZNACZA?

To Ty okre slasz cen e zakupu,
My poszukujemy energii,

Ty zabezpieczasz Twoj portfel zakupowy.

CO UMOZLIWIA

WYBOR ,CALL & FIX” ?
oanr s Korzystny cenowo dost ep do rynku hurtowego,
Poszukiwanie zorientowane na rynek,

Przejrzysto € cen za administracj e i energi e,

Aktywne ustalanie momentow zakupu energii.

Sprawd z to!
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Dziekuje za uwag e.

Krzysztof Musialak
Vattenfall Sales Poland Sp. z o.0.
Tel. +48 32 303 56 09
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